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Denumirea activitatii

1) Contextul

Tara de origine a afacerii: Romania

Sectorul de activitate (arhitectura, arta si cultura, meserii, design si arte vizuale, media, publicitate,
multimedia, jocuri online, divertisment, tiparire si publicare, traducere si interpretare, muzica si
spectacole, film & tv & radio)

Mestesuguri

Obiectiv
Adel, proprietara afacerii, nu avea niciun obiectiv specific, in afara de a incerca sa creeze ceva
valoros si sa-si indeplineasca visul legat de crearea de produse din pasla. Ea a fost interesata de

procesul de productie si a vrut sa se exprime prin impaslire.

Servicii/Produse
Productia de diferite accesorii

din péasla, papuci de lana, pungi, accesorii pentru par.




Clientii vizati
Publicul larg, toti cei interesati de produsele
din pasla.
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Modelul de afaceri / Inovarea

Nu a fost urmat niciun model de afaceri, deoarece toate afacerile au pornit ca un hobby pentru Adel,
prin urmare nu a fost pusa in aplicare nicio planificare anterioara.

Dar, totusi, ea spune ca exista o nevoie constanta de imbunatatire si inovare pentru a avea o afacere
durabila.

Finantarea, tipurile de finantare

Afacere autofinantata.

Scurta descriere a cazului:

Cum s-a nascut ideea, motivatia pentru infiintarea afacerii, planificarea timpului pentru
implementarea ideii, mediul extern si factorii care influenteaza (de ex. Programele de sprijin extern,
criza, schimbarile in legislatie, localizarea geografica, cererea, originalitatea ideii etc.)

Dupa nasterea celei de-a doua fiice a lui Adel, in 2014, a inceput sa lucreze cu pasla, deoarece a vrut
sa-si aprofundeze cunostintele legate de aceasta.

La inceput, a creat produse din ldna si matase, la comanda, dar scopul ei principal a fost
intotdeauna cel de auto-exprimare.

Lista produselor sale este compusa din diferite accesorii, imagini de fundal, abajururi, incaltaminte,
rochii, perne, papusi si multe altele.

in prezent incearca sd se concentreze asupra nevoilor oamenilor de astazi, dar, in timp, ar dori sa
incerce sa se intoarca la motivele traditionale. Ea a "invatat prin a face”, singura, dar pe langa
dificultatile pe care le-a experimentat, munca ei a fost intotdeauna plina de bucurie.

Pe langa impaslire, vopsirea lanii si matasii este, de asemenea prezenta in viata lui Adel, ca proces
de armonizare si experimentare a elegantei culorilor. Acest al doilea hobby al ei ofera, intotdeauna,
o conotatie pozitiva vietii cotidiene.




2) Impactul

Provocari (preocupari care au aparut, perspective diferite)

"Exista o provocare constanta pentru a mentine afacerea”, a raspuns Adel, la intrebarea despre
provocarile cu care se confrunta.
Cum se identifica clientii (tehnici creative folosite de strategia de marketing)

Afacerea necesita prezenta online, prin urmare, au fost create o pagina de Facebook si o pagina
etsys pentru vanzarea online a produselor sale.

Participarea la targurile mestesugaresti este de asemenea foarte importanta pentru a ajunge la
puincuI tinta mai larg.

Impactul social (daca este cazul)

Fiind o afacere de o persoana, nu este cazul.

3) Solutii

Lectii invatate

Fiind o afacere care a crescut de la o activitate care a fost si este inca un hobby al proprietarei, ea se
concentreaza in principal pe mentinerea afacerii prin metode inovatoare si interesante pentru a
satisface cerintele / nevoile partilor interesate.

Solutii

NA

Referinte

Fotogrdfii folosite de pe pagina de FB a Birkasdgok, de Ila urmatorul link:
https://tinyurl.com/y855ztk6
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